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1.REGIME DE CAIXA E REGIME DE COMPETÊNCIA
1.1. Regime de Caixa – Os pagamentos e recebimentos serão registrados somente na data em que acontecer a entrada e/ou saída efetiva do dinheiro do caixa.
1.2. Regime de competência – os registros acontecem nas datas em que ocorrer o fato gerador, independente de pagamentos ou recebimentos. 
*Exemplos práticos:
A – Em uma determinada empresa, ocorreram as seguintes operações:
*Em  setembro -  30.09.2012:
- Compras no valor de  R$ 100.000,00, sendo  pagos  a vista 80% desse montante o restante fica a prazo para pagamento no mês seguinte:
-Teve  despesas/custo no mesmo período totalizando R$ 70.000,00 sendo que só pagou efetivamente         R$ 50.000,00 o restante ficou a prazo.
*Em outubro – 31.10.2012:
A mesma empresa   vendeu R$ 125.000,00, sendo que só recebeu 90% deste montante o restante foi parcelado.
-Teve gastos com  custos e despesa em  R$ 98.550,00, nas seguintes condições:
- 50% deles a vista, e  o restante ficou a prazo. Qual foi o resultado desta empresa pelos regimes de caixa e de competência?
* Determine os montantes das  operações utilizando os Regimes de Caixa e de Competência. 
Em Setembro/2010                                                          
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2. DRE – DEMONSTRAÇÃO DO RESULTADO DO EXERCÍCIO
É um resumo ordenado das receitas e despesas da empresa em determinado período. Através dessa demonstração, pode-se verificar o resultado que a empresa obteve (lucro ou prejuízo) no desenvolvimento de suas atividades durante um determinado período, geralmente igual a um ano.
A Demonstração do Resultado do Exercício, elaborada simultaneamente com o Balanço Patrimonial, constitui-se no relatório que evidencia o resultado  das operações realizadas pela empresa durante determinado período de tempo, nele sobressai um dos valores mais importantes às pessoas nela interessadas, o resultado líquido do período, Lucro ou Prejuízo.
Ao mostrar como se formou o lucro ou o prejuízo, esclarece muitas das variações do patrimônio líquido, no período entre dois balanços.

A Demonstração do Resultado do Exercício tem por objetivo demonstrar os elementos que compuseram o resultado do exercício da  empresa no período apurado.
2.1. RECEITA -  é o montante  da receita auferida com vendas de mercadorias, prestação de serviços, ou venda da produção.
2.2. ABATIMENTOS DA RECEITA BRUTA – É o total das devoluções de mercadorias, descontos concedidos no momento da compra, Impostos que incidem sobre o faturamento,  etc. 
2.3. CUSTOS – O Montante levantado pela empresa para compras de matéria prima, mercadoria para revenda ou ainda as compras  produtos utilizados na prestação de serviços.
2.4. DESPESAS OPERACIONAIS - De acordo com a teoria da contabilidade, despesas são gastos necessários para a empresa e que têm função de gerar receita. Em outras palavras, são gastos necessários para vender produtos, administrar a empresa e financiar as operações. Estes gastos contribuem para a manutenção da atividade operacional da empresa.
Os principais grupos que compõem as despesas são:
2.4.1. Despesas com Vendas : são todos os gastos que estão relacionado às vendas. (hotéis, aluguéis de veículos,  comissões, provisão para devedores duvidosos, etc).
2.4.2. Despesas Administrativas : são os gastos necessários para se administrar e empresa. (Folha de pagamento do pessoal administrativo, aluguéis de salas, material de expediente, seguros, combustíveis, manutenção de veículos, assinatura de jornais, depreciação, etc). 
2.4.3. Despesas Financeiras : são as remunerações aos capitais de terceiros, tais como juros pagos, despesas  bancárias, correção monetária pré-fixada, descontos concedidos para clientes no recebimernto, juros de mora pagos, etc. 
As despesas financeiras devem ser compensadas com as Receitas Financeiras, isto é, estas receitas serão deduzidas dass despesas. As receitas financeiras são derivadas de aplicações financeiras, juros de mora recebidos, descontos obtidos, etc.
 Se o montante da Receita Financeira for maior que a Despesa Financeira, a Receita Financeira será deduzida  das Despesas Operacionais. 
2.5. RESULTADO NÃO OPERACIONAL:
2.5.1. Receita não Operacional -  são receitas que a empresa pode vir a ter mas que não são decorrentes da atividade operacional. ( ex. venda de sucatas,  ganhos em vendas de bens adquiridos para investimentos, etc.)
2.5.2. Despesas não Operacionais – são despesas que não se identificam   diretamente com a atividade da  empresa. (ex: assinaturas de jornais e revistas, propagandas e publicidade, marketing, etc.).
A DRE – Demonstração do Resultado do Exercício apresenta de forma ordenada r os elementos que compuseram o resultado do exercício em um determinado período.
4.DETERMINAÇÃO DO PREÇO DE VENDA
Toda empresa, seja industrial, comercial ou de serviços, precisa determinar, com precisão, seus preços de venda, sob pena de perder mercados (por praticar preços acima da concorrência) ou sofrer prejuízos pela venda de seus produtos, mercadorias e serviços abaixo do custo.
Basicamente, a formação do preço de venda pode ser simplificada pela equação Preço de Venda = Custo +  Despesas Variáveis + Lucro

4.1. FATORES QUE INFLUENCIAM NA DETERMINAÇÃO DO PREÇO DE VENDA
Os fatores são muitos e mudam com uma rapidez cada vez maior.
Para desenvolver uma política de preços eficiente e que atinja os objetivos da entidade o gestor deve antes de tudo:

- dimensionar corretamente os custos envolvidos na operação
- entender as peculiaridades do seu segmento
- analisar a concorrência e identificar as expectativas do consumidor
- avaliar possibilidades de novos produtos
- considerar a flexibilização do mercado.  

Também interfere na definição do preço a política dos fornecedores e, acima de tudo, ter um controle eficiente dos gastos da empresa,  levar em conta fatores financeiros e mercadológicos. 

O principal objetivo  que deve ser atingido com a fixação do preço é o Lucro.

O preço é quanto o seu produto ou serviço vale para o consumidor. Para o seu negócio, o preço ideal de venda é aquele que cobre os custos do produto ou serviço e ainda proporciona o lucro desejado pela empresa.

O preço ajuda a formar uma imagem a respeito de determinado produto. Muitas empresas optam por fixar preços altos para apoiar posicionamento de exclusividade e luxo. O preço posiciona as linhas de um produto e estabelece o segmento ou público-alvo destinado.

4.2. INFLUÊNCIA DA CARGA TRIBUTÁRIA NOS PREÇOS DE VENDA

Para não ser surpreendida, toda empresa precisa conhecer os tributos que devem ser obrigatoriamente pagos ao município, ao estado e à União.
No mundo dos negócios, o custo das empresas com tributos ainda é considerado alto. Estes fazem parte do chamado Custo Total. Cada segmento da economia brasileira conta com um conjunto de  tributos para pagar. Os tributos englobam impostos, taxas e alíquotas que são determinados por lei.









ESTRUTURA DA DEMONSTRAÇÃO  DO RESULTADO DO EXERCÍCIO (CONF. LEI 6404 / 76 )

RECEITA (é composta pelo valor da  venda de mercadorias,  prestação de serviços ou produção)

(-) DEVOLUÇÕES	( são os valores correspondentes a mercadorias devolvidas)

= RECEITA OPERACIONAL ( é o valor da receita – as devoluções)

(-) IMPOSTOS		(incidentes sobre a Receita - ISS, ICMS, IPI, PIS, Cofins, IRPJ, CSLL ou 
                                                   Simples)

= RECEITA OPERACIONAL BRUTA ( Receita Operacional – Impostos)

(-) CUSTOS			( Custo das mercadorias p/ revenda,  ou material utilizado na prestação 
                                                 de serviços ou no processo  produtivo)

= RECEITA OPERACIONAL LÍQUIDA ( Receita Operacional Bruta – Custo)

(-) DESPESAS			( todas as despesas que a empresa tiver de acordo com a 
                                                                classificação).

+OUTRAS RECEITAS OU RECEITAS NÃO OPERACIONAIS ( receitas eventuais não
                                                                                  procedentes das atividades operacionais).

= RESULTADO OPERACIONAL ANTES DAS PROVISÕES DO IR E CSLL

(-)PROVISÕES DO IMPOSTO DE RENDA E CONTRIB.SOCIAL S/ LUCRO LÍQUIDO
 - IRPJ – 15%
 - CSLL – 9%

= RESULTADO DO PERÍODO OU RESULTADO DO EXERCÍCIO


















Contabilidade no Agronegócio
Turma: Agronegócio – IV Período
Rio Verde_______/_______/________

Aluno(a):______________________________________________________


Atividades Práticas:

1. Classifique cada operação, se é  Regime de Caixa ou Regime de Competência.

- Compra de Bem para o Ativo Imobilizado  a prazo:

-Recebimentos de vendas  a prazo:

-Provisão da Folha de Pagamento:

-Pagamento de Impostos
- Vendas à Vista –
-Pagamento de Funcionários –                                           
-Compras a prazo –  
-Contratação de Seguros a prazo –  
-Depósito Bancário em espécie–  
-Recebimento em cheques –  
-Pagamento de Boleto –  
-Provisões de Obrigações para serem pagas no período seguinte –  
-Pagamento de despesas com material de expediente – 
-Contrato de empréstimo parcelado, com período de carência de 6 meses – 









2. Responda:

a)Na determinação do Preço de Venda, alguns fatores são determinantes. 
   Cite 3 e faça seu comentário.


b)Antes de determinar o preço de venda de um produto, é aconselhável que sejam avaliados
     aspectos como, mercado, fisco, consumidor alvo, etc. 
- Que tipo de informações  o contribuinte  poderá obter através de um planejamento 
   tributário, que atualmente é o aspecto de maior relevância na gestão empresarial?



3.Fazer a apuração do resultado do exercício, montando a DRE.

 No período de 2010, a  Cia Silva Ltda, que opera com revenda de mercadorias e prestação de Serviços,  apresentou os seguintes montantes decorrentes de suas atividades operacionais e não operacionais:

-Receitas com vendas de mercadorias..........................................................R$   6.800.000,00
-Receita com prestação de Serviços..............................................................R$   1.200,000,00
-Compras de mercadorias p/ revenda............................................................R$   4.000.000,00
-Compras de material utilizado na prestação de serviços..............................R$      600.000,00
-Despesas com vendas..................................................................................R$      380.000,00
-Despesas administrativas.............................................................................R$      620.000,00
-Despesas financeiras....................................................................................R$        35.000,00
-Receitas  financeiras.....................................................................................R$        75.000,00
-Receita obtida através de vendas de bens obsoletos..................................R$       100.000,00

*Informações Complementares:

** Durante o período não houve Devolução de Mercadorias Vendidas.

*** Como a Cia Silva é tributada pelo Lucro Real, seus impostos devem ser calculados, com as seguintes alíquotas:

-ISS...................5%
-ICMS..............17%
-PIS..............1,65%
-COFINS.........7,6%
-IRPJ...............15%
-CSLL................9% 


    
  




DEMONSTRAÇÃO DO RESULTADO DO EXERCÍCIO

CIA SILVA LTDA

Período de 01.01.10   a   31.12.10
CNPJ: xx.xxx.xxx/xxxx-xx
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